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El sindrome “Boston Legal

ace poco lei que

Ameérica Latina

estd mejor por-
que ya ne hay tantos abo-
gados. Comonos dijo Juan
EnriquezCabotenlaCADE
2007, necesitamos mas in-
geniems. mas centificos,
mis economistas y mas
empresarios innovadores.
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pmfesinmles del Derecho
en América Latina es casi
analfabeto en materia eco-
némiica: Incluso en progra-
mas de maestria en Dere-
chio, algunes ‘doctores’ tie-
nen problemas para hacer
una simpleregladetres, Es-
tome recuerda la pregunta
deunexameén en la London
Business School, enla que
un abogado, sin asesoria
econdmica, habia disefiado
elcontratoque sucliente, um
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tenia en exclusividadcon la
Sony. Comola Sony teniael
monopolio de este cantan-

te, queria maximizar sunt-

la cantidad de CD cuyo cos:
to margmaliguale al ingre-
somarginal. Sinembargo,
el abogado del cantante exi-
gi en el contrato que este
reciba un porcentaje de los
mgresos por ventas de los
CD. Cualquier persona con
minirna cultura econdmica
sabe quemaxirnizarutilida-
des es diferente de maxinmi-
Zar ingresos. Se maximiza
ingresos cuando la primera
derivadadela funcién dein-
greso total seigualaa cero,
Como la Sony tenia la ex-
clusividad (monopolio) del
cantante, maximizar
la utilidad, no los ingresos
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del cantante noen-
tendia por qué la Sony no
queriavender mas CDdado
su falta de culturaecondmi-
ca y matemidtica. Es obvio
que el abogado de la Sonysi
se habia asesorado.

Por eso, cuando se dise-
fienleyes enmaleria econd-
mica o las estrategias com-
petitivas de las
no hay que dejarlas soloen
marios delos abogados. Un
enfoque interdisciplinario
es fundamental. Recorde-
mos esa marafia kafkiama
y dantesca de subsidios,
aranceles, exoneraciones
l‘l‘lhuhﬂas-}' controles de
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en la miseria 3 América La-
tina productodelaaudaciay
pedanteria mtelectual deal-
gunos ‘doctores” que consr
deraban el Derecho comola
nuevametafisica. Felizmen-
te, las nuevas peneraciones
de abogados han aprendido
aconvivir Cconotras dencias,
a hacer bienunaregladetres
ya entender los fundamen-
tos blisicos de teoria econd-
mica. Sin embargo, cuidé-
monos porgue todavia que-
dan algunos ‘doctores’ que
pretenden dercgar la ley de
laoferta ylademanda. Casi
comoenunanovelade john
Grisham oun capitulodela
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